OUIZ

WELKE MANIER VAN GELD WERVEN PAST BIJ JOU?

VRAAG 1

WAAR STA JIJ VOOR ALS MAKER EN WAT IS DE GROOTSTE
DRIJFVEER IN JE KUNSTENAARSCHAP?

Ik wil als maker een onderscheidende positie innemen in het veld. Ik wil

vernieuwing en experiment brengen.

Ik droom ervan om internationaal succes te boeken met mijn werk en hoop dat
honderdduizenden mensen mijn werk zullen zien.

Ik hoop met mijn werk sociale verandering teweeg te kunnen brengen en mensen
te verbinden door de projecten die ik in samenwerking met maatschappelijke

organisaties presenteer.

Ik hecht waarde aan alle drie de bovenstaande aspecten: ik streef naar werk dat
zowel cultureel als maatschappelijk relevant is en dat ook door een aanzienlijk

publiek wordt gewaardeerd.

VRAAG 2

STEL JE VOOR DAT JE EEN NIEUWE COLLECTIE OF

PERFORMANCE MAAKT. HOE ZOU JE DEZE HET LIEFST WILLEN
PRESENTEREN?

In samenwerking met een overheidsinstantie of culturele instelling die mijn werk
ondersteunt als onderdeel van een breed publiek project.

Ik zou graag samenwerken met een commercieel platform of bedrijf dat mijn werk
in de markt zet en in ruil daarvoor een deel van de opbrengst ontvangt.

Ik wil mijn werk presenteren op een evenement of platform dat de maatschappelijke
waarde ervan benadrukt en waarbij het publiek direct betrokken is bij het

ondersteunen van mijn werk.

Ik zou verschillende presentatiemogelijkheden overwegen, zoals een publieke
voorstelling die via een commercieel platform wordt gestreamd of ondersteund

door maatschappelijk betrokkenen.

JOUW SCORE:
MEESTE ANTWOORDEN A

Je werk valt voornamelijk binnen

de overheidssfeer. Je richt je op
projecten die culturele waarde en
maatschappelijke impact hebben.

Je werk krijgt ondersteuning van
overheidsinstellingen en culturele
fondsen die zich richten op het bredere
publieke belang.

KAS HAD
DE MEESTE
ANTWOORDEN A

“Ik merk dat mijn voorkeur
nog steeds uitgaat naar
subsidies, maar door

de combinatie met
crowdfunding kan ik
mijn eigen uren beter
uitbetalen.”

MEESTE ANTWOORDEN B

Je werk valt binnen de marktsfeer.

Je ziet het als een product dat
commercieel kan renderen, en je zoekt
naar mogelijkheden om je werk op de
markt te brengen met commerciéle

partners die een win-win situatie bieden.

PHINE
HAD DE MEESTE
ANTWOORDEN B

“Dat er nu al twee
marktpartijen zijn die mijn
product mee willen financieren,
geeft mij alle vertrouwen in
de toekomst. Het sterkt me

in de overtuiging dat ik
commercieel succes
kan najagen.”

H Ik zou willen blijven vertrouwen op subsidies en fondsen die gericht zijn op de
ondersteuning van cultuur en publieke waarde.

B Ik denk dat ik mijn werk kan laten groeien door investeringen van bedrijven die
mijn werk als een product zien dat zich in de markt kan bewijzen.

C Ik zie mogelijkheden om mijn werk verder te ontwikkelen door middel van
crowdfunding of samenwerkingen met maatschappelijke organisaties die mijn
werk ondersteunen op basis van een sociaal doel.

D Ik wil mijn financiering baseren op een mix van publieke en private middelen om
mijn werk op de lange termijn te kunnen blijven doen.

VRARG 4

STEL JE VOOR DAT JE EEN GROTE KANS KRIJGT OM JE WERK
INTERNATIONAAL TE PRESENTEREN. WELKE STRATEGIE VOLG
JE OM DEZE KANS TE BENUTTEN?

H Ik zou ervoor zorgen dat mijn werk ondersteund wordt door een cultuurfonds of
overheidsorganisatie die het belang van mijn werk voor de publieke sector erkent.

B Ik zou investeren in marketing en samenwerking met commerciéle partners die
de mogelijkheid hebben om mijn werk internationaal te verspreiden en de verkoop

te verhogen.

C Ik zou zoeken naar partners die mijn werk willen ondersteunen vanuit een sociaal
perspectief, zoals stichtingen of non-profitorganisaties die het als maatschappelijk

belangrijk beschouwen.

D Ik zou een aanpak kiezen waarbij ik zowel publieke steun als commerciéle partners
betrek, en een evenwicht zoek tussen maatschappelijke impact en commerciéle

kansen.

MEESTE ANTWOORDEN C

Je werk valt binnen de maatschappelijke
sfeer. Je hebt een sterke focus op
sociale impact, en je zoekt financiering
bij maatschappelijk betrokken partijen,
zoals fondsen of crowdfunding,

die gericht zijn op het bevorderen

van positieve veranderingen in de
samenleving.

MARAIKE
HAD DE MEESTE
ANTWOORDEN C

“Een crowdfunding-campagne
inrichten kost veel tijd, maar
levert me ook nieuwe leads
in de maatschappelijke sfeer

op. Door de focus op sociale
impact in mijn werk had ik
wel verwacht bij C uit
te komen.”

CULTUUR+ONDERNEMEN

MEESTE ANTWOORDEN D

Je werk zit in de mix van sferen.

Je begrijpt de waarde van zowel
publieke als commerciéle bronnen van
financiering en bent bereid om beide
te combineren voor de lange termijn.
Je hebt een flexibele benadering die je
helpt te navigeren tussen verschillende
financieringsmogelijkheden.

NOURI
HAD DE MEESTE
ANTWOORDEN D

“De belangrijkste doelgroep in mijn
werk zijn scholieren. Daardoor is
er veel draagvlak voor het theater
dat ik maak. Ik ben blij dat dat
mij kansen geeft om voor de
financiering op te trekken met

overheden, maatschappelijke
organisaties én particuliere
gevers.”




